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Existencia en el
mercado

diferencian la idea, tomando en cuenta las
empresas inscritas en el centro de
operaciones y de su entorno comunal
inmediato.

Recursos clave

Se establecen correctamente los recursos
clave que requiere la idea de negocio.

Se plantean claramente los recursos clave de
los canales necesarios para la distribucion

¢ Definir como es la relacion con el cliente?

Se establecen correctamente las fuentes de
ingreso para la idea de negocio.

Describir detalladamente el segmento de
clientes

3?:5;“‘05 ga Sg dgscriben claramente los clientes )
principales a los que la empresa les ofrecera
el producto o servicio.

Se describe detalladamente el valor que crea
el producto o servicio que se ofrece a los
Propuesta de segmentos de clientes.
valor/ valor |/ Cuales necesidades satisface?

agregado Se describen detalladamente los paquetes de
productos o servicios que se ofrecen a cada
segmento de cliente.
Se describe correctamente la estructura de
costos
Se identifica detalladamente los recursos

Estructura de | clave que tienen mayor valor.

costos Se identifica detalladamente las actividades
clave que son las de mayor valor.

Se determinan correctamente los costos fijos
y los costos variables de la idea de negocio.

Fuentssde |0 moresos 1o que ol liente esth.

ingresos

dispuesto a pagar.

Se describe comrectamente en términos de
porcentaje cuanto contribuye cada fuente a

los ingresos totales.

Se detallan correctamente los precios fijos.

Se detallan correctamente los tipos de
ingresos.




